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[ accesso ai finanziamenti & ancorains

Nonostante le tante iniziative messe in campo dagli istituti bancari, resta la sensazione di una notevole difficolta per I'accesso al credito delle Pmi. Eppure,
secondo Selvi (Confidi-Prof), essi non hanno problemi di liquidita: “L’acqua ¢’é e il cavallo, cioé le aziende, vorrebbe bere, ma lo stalfiere non gliela versa”

ADRIANO BONAFEDE

Roma
tando ai progetti resi notiin
Squesti ultimi mesi, le picco-
le e medie imprese dovreb-
bero addirittura aprire 'ombrello
perripararsidallapioggiadifinan-
ziamenti offerti dalle banche an-
che coni contributi pubblici e dei
Confidi. Bisognera aspettare an-
cora qualche mese per vedere se
questo immenso sforzo avra pro-
dotto dei risultati apprezzabili,
consentendo alle societa con le
spalle meno larghe di superare la
crisi economica. Certo, la mole di
progettimessiincampo¢impres-
sionante: pare che tutti stiano an-
dandoacercarelePmiperdarelo-
ro i crediti di cui possono aver bi-
$0gno.
Ad esempio, il gruppo Intesa
Sanpaolo nel
2009 ha messo
in piedi un arti-
colato pro-
gramma trien-
nale che com-
prende un ac-
cordo con Con-
findustria per la
liquidita e la ri-
capitalizzazio-
ne delle Pmi. A
partiredalluglio
dello scorso an-
no, il gruppo
creditizio gui-
dato daCorrado
Passera ha pre-
visto risorse per i tre anni succes-
sivi per circa 60 miliardi di euro in
termini di fidi gia accordati e at-
tualmente non utilizzati; e per cir-
ca 30 miliardi in termini di nuovi
fidi accordati, se richiesti. Intesa
Sanpaoloprevedeinoltrecirca50-
60miliardidieuro dinuove eroga-

zioni di prestiti a3 medio e lungo
termine nello stesso periodo. «Gli
accordi che abbiamo stipulato
con Confindustria e le associazio-
ni di categoria negli ultimi mesi -
dice Carlo Berselli, responsabile
direzione marketing Imprese del-
la Banca dei Territori di Intesa
Sanpaolo - prevedono la promo-
zione diunaserie di misurevoltea
mantenere 1'afflusso di credito al
sistema produttivo attraverso in-
terventi sulla liquidita e sulla pa-
trimonializzazione delle imprese.
Allo scopo abbiamo destinato un

plafond di 5 miliardi, gia reinte-
gratocon3miliardi. Questoanche
grazie al fatto che Intesa Sanpaolo
ha continuato a garantire al siste-
maproduttivocirca500miliardidi
affidamenti, di cui quasi il 50% al
mondo delle Pmi, nono-
stante la forte riduzione
della domanda di credito
dovutaalcalodell'export,
degli investimenti, dei
fatturati aziendali. Dal
confronto con gli im-
prenditori che abbiamo
avuto nel corso del road
show e che continuiamo ad avere
intuttigliincontrisulterritorioab-
biamo dei riscontri che alimenta-
no lafiducia nel rapporto traban-
caeimprese:il gruppo IntesaSan-
paolo & disposto a supportare i
piani di sviluppo delle Pmi con
una previsione di nuovi finanzia-

menti per il triennio nell'ordine
dei50/60 miliardi di euro».
L'intervento finanziario a favo-
redelleimprese potra passare an-
che attraverso il canale della rica-
pitalizzazione o dell'ingresso di
nuovi soci a supporto di
quelli storici. 11 22 marzo
scorsol’Abi (Associazione
Bancaria Italiana e I'Aifi
(I'Associazione del Priva-

te Equity e Venture Capi-

tal) hanno infatti siglato

unaccordoconl’obiettivo

di sostenere la crescita

delle imprese tramite iniziative

volte a sviluppare il mercato del

private equity e pill in generale

I'investimento nel capitale di ri-

schio delleimprese, anchein pro-

spettivadellaquotazione sui mer-
cati.

Anche l'altro grande colosso

italiano del credito, Unicredit, ha
messo in piediiniziative analoghe
grazie a un’intesa, alcuni mesi fa,
con Confartigianato, Cna, Casar-
tigiani e Confcommercio. L'inte-
sa, cheintegrail Progetto Impresa
Italia, ha I'obiettivo di aiutare le
piccoleemedieimpresechesitro-
vano in difficolta. Sono operative
un’ottantina di task force, capil-
larmente distribuite sul territorio
italiano, conlafunzione divaluta-
rele esigenze delle piccole impre-
sein difficolta ed offrire loro le so-
luzioni piltopportune. Le task for-
ce sono composte dagli specialisti
di Unicredit, delle Associazioni e
dei relativi Confidi.
Naturalmente, anche le altre
banche, grandi e piccole, hanno
predisposto iniziative analoghe.
Tuttavia, nonostante lingente
massa di risorse messa in campo

datuttigliistituti creditizi, perma-
nein moltilasensazione che cisia
ancora molto da fare e che nume-
rosi siano gli ostacoli da rimuove-
reperuneffettivoaccessoal credi-
to da parte delle piccole e medie
imprese."L’accessoalcredito - di-
cead esempio GianlucaSelvi, pre-
sidente di Confidi-Prof (il Confidi
delleimpresegestitedailiberipro-
fessionisti che oggi, grazie a que-
sta struttura, possono accompa-
gnareipropriclientiaotteneredei

finanziamenti) - & un aspetto tut-
toramolto critico. E questo nono-
stantelapresenzaeil supporto dei
Confidi, che dovrebbero contri-
buire a migliorare il rapporto fra
banche e imprese e risolvere il
problema dell’asimmetria infor-
mativa (ovvero il fatto che le so-
cieta non sempre conoscono il
modo migliore per accedere al
credito, NdR)".

Le banche, in
realta, secondo
Selvi, non han-
no in questo
momento parti-
colari problemi
di liquidita: «Di
liquidita ce n'e
tantain giro, in-
dipendentemente dal livello di
patrimonializzazione di ogni sin-
golo istituto di credito. Tuttavia,
nonostante cid, il credito arriva
poco e male alle piccole e medie
imprese». Il problema sembre-
rebbe piuttosto concentrato nella
relazione trabancaeimpresache,
secondo Confidi-Prof, pud trova-
re un valido supporto nella figura
del commercialista, «cuore pul-
sante delsistemadiaccessoalcre-
dito, grazie allaconoscenzaesclu-
sivache hadel proprio cliente, cui
sempre pili dovra proporre inter-
ventinond'urgenza, madimedio-
lungo periodo, capaci di guidare
I'impresain piani disviluppo e in-
novazione». Un ruolo fondamen-
tale, che Confidi-Profvuoleraffor-
zare con azioni formative e infor-
mativecondotteinsiemeal Consi-
glio Nazionale dei Dottori Com-
mercialisti. <Unabuonarelazione
allabancanelmomentodellapre-
sentazione della pratica pudrisol-
vere molti problemi di accesso al
credito», diceSelvi. «Elaprimaesi-
genza cui si deve rispondere per
aiutarelapiccolamediaimpresa».
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